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ECONOMIA ENASARCO APPROVA IL BANDO DA 1,5 MILIONI DI EURO PROPOSTO DALLA FNAARC
Fondi per formare agenti di commercio

Lovallo: «Oggi pit che mai e necessaria coesione ed indispensabile fare gruppo»

Da Fnaarc Potenza, la
Federazione nazionale
Confcommercio degli agenti
e rappresentanti di commer-
cio, grande soddisfazione per
I'approvazione da parte di
Enasarco del bando che stan-
zia 1,5 milioni di euro per
la formazione professionale
degli agenti.

“E’ stata accolta la nostra
proposta - afferma il pre-
sidente di Fnaarc Potenza
Angelo Lovallo - ed € un’im-
portante novita tra i servizi
integrativi che la Fondazione
Enasarco eroga”.

“Gli agenti e rappresentanti
di commercio - prosegue -
costituiscono una categoria
fondamentale per il rilancio
delle piccole e medie impre-
se: con la loro attivita ‘muo-
vono’ oltre il 70 per cento del
Pil. Incentivare la formazione
professionale significa soste-
nere concretamente il futuro
della nostra attivita che in
questi anni ha fortemente
pagato il prezzo della crisi.
Ogni giorno 250.000 agenti
di commercio (circa 1.800 in
Basilicata) visitano ogni an-
golo della penisola, che spe-
cie in provincia di Potenza
significa “macinare” centina-
ia di chilometri e ogni giorno
sviluppano pil di un milione
di contatti con negozianti,
clienti, aziende.

Oltre che un volano per I'e-
conomia del Paese, € una
categoria professionale che
rappresenta un crocevia di
informazioni assai utili e
concrete per misurare le ten-
denze e le nuove prospettive
del mercato.

“La nostra categoria sebbe-
ne in un momento poco fa-
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vorevole - sottolinea il Pre-
sidente Provinciale geom.

Angelo Lovallo - & costretta
ogni mattina ad armarsi di
un sorriso ed a percorrere il
nostro territorio regionale

per la promozione e la tenta-
ta vendita dei propri articoli
o prodotti.

Dunque, ancor pil oggi, al
settimo anno di questa crisi
che pare interminabile, con
segnali di ripresa impalpabi-
li, & indispensabile fare grup-
po, mantenere una grande
coesione, investire tutti in-
sieme per essere preparati
ad affrontare un mondo as-
solutamente nuovo e diffe-
rente dal passato”.

Gli agenti hanno investito e
continuano ad investire nel
proprio lavoro.

Per fare un esempio: annual-
mente rinnovano il parco
macchine per 2 miliardi, e
spendono 1.600 milioni per
il carburante, di cui circa
1.000 vanno in tasse ed acci-
se. “Considerato dunque che
I'autovettura per la nostra
categoria rappresenta il bene
primario da tenere sempre
in efficienza - riferisce anco-
ra Lovallo - sono stati pro-
mossi contatti con agenzie
ed imprese per il noleggio a
lungo termine ed ottenuto
dei migliorativi alle gia ot-
time condizioni di acquisto
riservate a livello Nazionale
per noi Agenti di Commercio,
siglando accordi con rivendi-
te di gomme ed altre attivita
di servizi di telefonia, spedi-
Zioni, ristorazione e ricettivi-
ta alberghiera”. Per la Fnaarc-
Confcommercio & necessario
dotarsi di programmi inno-

vativi per reggere la crisi: I'a-
gente di commercio sino agli
anni ‘90 ha dominato il mer-
cato della GDO in senso asso-
luto proprio grazie alla estre-
ma frammentazione che ha
portato il sistema ad essere
ancora in ritardo rispetto ad
altri Paesi europei.

Nel tempo sia per i processi

di concentrazione sia per il
cambio di mentalita del Re-

tail che ovviamente prefe-
risce arrivare direttamente
alla fonte per trovare i prezzi
migliori, ’agente di commer-
cio ha perso molto del suo
“appeal”.

Con la crisi economica, con la
volonta di ritornare agli albo-
ri, con assortimenti sempre
piu precisi e locali, con il par-
ziale fallimento delle Centrali
di Acquisto che di fatto han-
no spostato gli investimenti
dalla periferia alla Centrale,
gli agenti di commercio stan-
no riprendendo sul campo
la propria insostituibile fun-
zione”. “Quante alle iniziative
che con l'aiuto del gruppo
dirigente stiamo mettendo
in campo per dare come as-
sociazione territoriale un
piccolo contributo tangibile
al lavoro dei nostri associa-
ti - conclude il presidente
Fnaarc - tanto c’é ancora da
fare, ma speriamo che con
questi piccoli passi arrivi il
segnale per il raggiungimen-
to di uno dei primi obiettivi
che mi sono dato al momento
del mio insediamento: ricre-
are le condizioni per sentirsi
appartenente ad una catego-
ria professionale, rafforzan-
do la formazione”.
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NELLA FOTO: Angelo Lovallo, presidente di Fnaarc Potenza
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