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Agenti di commercio, bando da 1,5 milioni
di euro per la formazione professionale

POTENZA - Da Fnaarc Potenza, la Fe-
gliagenti e rappresentanti di commer-
cio, grande soddisfazione per 'appro-
vazione da parte di Enasarco del ban-
do che stanzia 1,5 milioni di euro per
la formazione professionale degli agen-
ti. ”E’ stata accolta la nostra proposta
—afferma il presidente di Fnaarc Poten-
za Angelo Lovallo - ed € un’importan-
te novita tra i servizi integrativi che la
Fondazione Enasarco eroga”. "Gli
agenti e rappresentanti di commercio
—prosegue —costituiscono una catego-
ria fondamentale per il rilancio delle pic-
cole e medie imprese: con la loro attivi-
ta 'muovono’ oltre il '70% del Pil. Incen-
tivare la formazione professionale signi-
fica sostenere concretamente il futuro
della nostra attivita che in questi anni
ha fortemente pagato il prezzo della cri-
si. Ogni giorno 250.000 agenti di com-
mercio (circa 1.800 in Basilicata) visi-
tano ogni angolo della penisola, che spe-
cie in provincia di Potenza significa “ma-
cinare” centinaia di chilometri e ogni
giorno sviluppano pit1di un milione di
contatti con negozianti, clienti, azien-
de. Oltre che un volano per l'economia
del Paese, € una categoria professiona-
le che rappresenta un crocevia di infor-
mazioni assai utili e concrete per misu-

rare le tendenze e le nuove prospettive
del mercato.”La nostra categoria seb-
bene in un momento poco favorevole -
sottolinea il presidente provinciale ge-
om. Angelo Lovallo - & costretta ogni mat-
tina ad armarsi di un sorriso ed a. per-
correre il nostro territorio regionale per
la promozione e la tentata vendita dei
propri articoli o prodotti. Dunque, an-
cor pil1 oggi, al settimo anno di questa
crisi che pare interminabile, con segna-
li di ripresa impalpabili, & indispensa-
bile fare gruppo, mantenere una gran-
de coesione, investire tutti insieme per
essere preparati ad affrontare un mon-
doassolutamente nuovo e differente dal
passato”.Gli agenti hanno investito e con-
tinuanoc ad investire nel proprio lave-
ro. Per fare un esempio: annualmente
rinnovano il parco macchine per 2 mi-
liardi, e spendono 1.600 milioni per il
carburante, di cui cirea 1.000 vanno in
tasse ed accise. "Considerato dunque che
lautovettura per la nostra categoria rap-
presenta il bene primario da tenere sem-
pre in efficienza - riferisce ancora Lo-
vallo —sono stati promossi contatti con
agenzie ed imprese per il noleggioa lun-
go termine ed ottenuto dei migliorati-
vi alle gia ottime condizioni di acquisto
riservate a livello Nazionale per noi
Agenti di Commercio”.




