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Secondo le stime di Confcommercio ogni famiglia spendera in media 344 euro per capi d’abbigliamento, calzature e accessori

Saldi, I'effetto Capodanno si sente

Lapertura dei negozi domenica 1 gennaio ha fatto da traino. Primi riscontri positivi

POTENZA - Limpegno dei
commercianti del centro
storico di Potenza & sta-
to ampiamente ripagato
con un avvio con il botto
per la stagione dei saldi:
& il commento di Rocco
Furone, delegato cittadi-
no di Confcommercio Im-
prese Italia Potenza, in
riferimento all’apertura
straordinaria domenica 1
gennaio dalle ore 17 alle
ore 20,30. In poche ore ie-
ricon unbuon afflussodi
visitatori si & venduto be-
ne. Latmosfera di euforia
tra i cittadini di Potenza
per 'evento Rai da piaz-
za Mario Pagano - conti-
nua — favorisce le vendi-
te anche grazie alla pre-
senza di visitatori e turi-
sti rimasti ancora nel ca-
poluogo. E poi le previsio-
ni degli esperti meteo per
il ritorno della neve e del-
le temperature piu fred-
de, sono certo, stimola i
potentini ad acquistare i
capidiabbigliamentoin-
vernali. Secondo le stime
dell’Ufficio Studi di Con-
fcommercio ogni fami-
glia, in occasione dei sal-
di invernali 2017, spen-
dera 344 euro per l'acqui-
sto di capl d’abbiglia-
mento, calzature e acces-
sori. Dopo un Natale co-
sl cosl, commenta Furo-
ne, "la speranza passa ora
per isaldi. La nostra sti-
ma, euro pill euro meno,
écheilucani spenderan-
no mediamente come nel-
Tanno precedente”. Le
vendite di fine stagione,
sottolinea ancora, ”sa-
ranno sempre una stra-
ordinaria opportunita
per iconsumatori ma, per
noi commercianti, non sa-
ranno sufficienti a colma-

U0 data
(] stampa

dal 1980 monitoraggio media

reun gap di consumi for-
temente condizionato da
un andamento sempre
pitincerto e altalenante.
C’¢ da dire che, nonostan-
teitimidisegnali di fidu-
ciaregistrati a dicembre,
gli eventi terroristicie di
natura socio-politica non
aiutano a far trovare una
stabilita di cui tutti abbia-
mo bisogno per affronta-
re al meglio il futuro e
confidare nell'uscita del
nostro Paese dalla crisi”.

Per Confesercenti, que-
st’anno i saldi sono un
evento particolarmente
atteso. Tra i consumato-
ri italiani, innanzitutto:
oltre un italianosudue-
il 58% - si dichiara inte-
ressato o molto interessa-
to ad acquistare prodot-
ti, in due casi su tre d’ab-
bigliamento. Ma anche
tra i commercianti, che
sperano di recuperare
un andamento delle ven-
dite natalizie sotto le pre-
visioni.

“I saldi rappresentano
un’occasione sia per i
consumatori che per i
commercianti — spiega
una nota della Fismo,
I’Associazione che riuni-
sceicommercianti del set-
tore moda di Confesercen-
ti. “Secondo le nostre sti-
me elaborate in base alle
intenzionidi acquisto de-
gliitaliani, possono vale-
re potenzialmente oltre
4,9 miliardi di euro di con-
sumi, per una spesa me-
diadicirca 330euroafa-
miglia”. Unaboccata d’os-
sigeno per un settore
che —secondo le proiezio-
ni dell’Osservatorio Con-
fesercenti-non ¢ ancora
uscito dalla crisi: nel so-

lo 2016 hanno cessato I'at-
tivita oltre 6mila negozi
indipendenti d’abbiglia-
mento, tessili, calzature
e accessori, sianel centro
nord (-3.721 imprese)
che al Sud e nelle Isole (-
2.411).

“Anche il Natale 2016
—continua la nota—carat-
terizzato da un clima
molto mite, non ha dato
la spinta attesa alle ven-
dite stagionali. E vistoche
le condizioni del tempo
non hanno invogliato al-
Tacquistodi capi inverna-
1i, i clienti dei prossimi sal-
di avranno a disposizio-
ne un assortimento di
prodotti superiore alla
media da acquistare a
prezzo scontato. Per chi
ama l'abbigliamento &
meglio del Black Friday,
anche perché le vendite di
fine stagione non sono
semplici promozioni. Le
prime sono infatti strate-
gie di marketing, spesso
aggressive e furbette,
per attirare clienti con
sconti, a volte fasulli. Le
vendite di fine stagione,
invece, sono un evento
completamente differen-
te: sono infatti effettuate
su prodotti di carattere
stagionale o articoli di mo-
da gia in assortimento nei
negozi, suscettibili, entro
un certo periodo di tem-
po, di deprezzamento. La
riduzione dei prezzi per
iconsumatori, dunque, &
mediamente piu elevata
rispettoad eventi promo-
zionali come il Black Fri-
day. Duranteisaldiicon-
sumatori possono com-
prarearticoli di qualita a
costi realmente inferiori
a quelli iniziali. Ma per-
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chéil meccanismo dei sal-
difunzionicorrettamen-
te, c’e bisogno di ripristi-
nare un quadro di rego-
le certe e porre fine alla
confusione nel settore.
Servono controlli per
bloccareipre-saldiillega-
li e per fermare le pubbli-
cita ingannevoli, che fan-
no passare la promozio-
ne di prodotti che non
hanno alcuna stagionali-
ta per vendite di fine sta-
gione. I saldi - conclude
Confesercenti - sono uno
strumento utile a consu-
matori e a imprese, van-
no tutelati”.

L’affluenza nel centro
storico e una delle vetrine
con i saldi
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